
Devenez incontournable
dans votre écosystème

DÉVELOPPER SON ÉCOSYSTÈME PROFESSIONNEL

Cette formation vous permet de passer d’un réseau parfois construit au hasard des rencontres à 
une véritable stratégie relationnelle, avec des objectifs, une cartographie de votre environnement 
et des actions concrètes.

Vous êtes entrepreneur(e), dirigeant(e) ou indépendant(e) et vous souhaitez faire de votre 
environnement professionnel un véritable levier de développement.
.
Vous avez déjà des contacts mais vous ne savez pas toujours comment les activer, vous souhaitez 
mieux comprendre votre écosystème local ou vous voulez devenir progressivement plus visible, 
identifiable et recommandable sur votre territoire.

CETTE FORMATION EST FAITES POUR VOUS SI

VOUS ALLEZ NOTAMMENT TRAVAILLER SUR

Comprendre pourquoi le réseau est une véritable 
compétence stratégique 
Définir un objectif réseau clair et mesurable 
Diagnostiquer et cartographier votre réseau 
Identifier les acteurs clés et les opportunités de 
votre écosystème local 
Adopter une posture relationnelle positive
Comprendre l’impact de l’énergie que vous 
transmettez aux autres 

Une vision plus claire de votre écosystème, une 
meilleure compréhension de votre posture 
relationnelle

VOUS REPARTIREZ AVEC

Identifier et exprimer ce qui fait réellement 
votre différence 
Devenir mémorable et plus facilement 
recommandable 
Apprendre à créer des mises en relation utiles 
et qualitatives 
Développer votre rôle de connecteur(trice) 
dans votre écosystème 
Construire votre plan d’action réseau à 90 jours 

L’objectif : ne plus simplement avoir un réseau, 
mais apprendre à prendre une vraie place dans 
son écosystème.

Structurer, activer et faire vivre son réseau professionnel pour rendre son activité plus visible, plus 
crédible et progressivement incontournable sur son territoire. Développer son réseau ne consiste 
pas simplement à multiplier les contacts ou à participer à des événements. Il s’agit de comprendre 
qui compose son écosystème, quelle place on souhaite y prendre et comment créer des relations 
qui ont de la valeur dans la durée.

INFORMATIONS PRATIQUES

PrésentielModalité

1 journéeDurée

Entrepreneur(e)s et dirigeant(e)sPublic

Didier Proriol
Formateur

Un réseau ne se ne mesure 
pas au nombre de personnes 
que vous connaissez, mais à 
la place que vous occupez 
dans votre écosystème

Renforcer sa 
crédibilité

Accélérer sa 
visibilité

Créer des 
relations

Construire des 
bases solides

Développer 
son business

CTarif membre 

6


