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La prospection
augmenteée par
ULA.
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meéthode commerciale qui ne vous ressemble pas.

INFORMATIONS PRATIQUES

2& Public Entrepreneur(e)s et dirigeant(e)s

@ Tarif membre ‘

@ Durée 1journée

L1 Modalité Distanciel

=

CONSTRUIRE UN SYSTEME DE PROSPECTION QUI TOURNE SANS VOUS
Prospecter ne signifie pas forcément téléphoner a des inconnus toute la journée ou appliquer une

Il existe de nombreuses facons de trouver de nouveaux clients. L'enjeu est de comprendre qui vous

souhaitez toucher, quelle valeur vous pouvez lui ap

porter et quels canaux sont les plus adaptés a

votre profil et a votre activité. Cette formation vous permet de construire progressivement votre
propre démarche de prospection, depuis la définition de votre cible jusqu’'au suivi de vos actions

commerciales.

@ CETTE FORMATION EST FAITES POUR VOUS SI

& Vous avez déja structuré votre démarche commerciale et souhaitez maintenant utiliser U'IA pour aller

plus vite, mieux cibler et automatiser certaines tache

S.

& Vous utilisez déja quelques outils d'Intelligence Artificielle mais sans véritable méthode, ou vous
souhaitez comprendre comment les intégrer concrétement dans votre prospection.

& Cette formation constitue le niveau 2 et nécessite d’avoir suivi la formation Niveau 1.

Q VOUS ALLEZ NOTAMMENT TRAVAILLER SUR

@ Identifier les outils IA pertinents pour votre
développement commercial

@ Comprendre les usages des |IA génératives

@ Utiliser U'lA pour affiner votre profil client idéal

@ Rechercher des prospects sur LinkedIn et U'lA

@ Qualifier rapidement une entreprise grace a un
prompt structuré et adapté a votre métier

@ Construire et enrichir des fiches prospects
qualifiées - Rédiger des accroches, emails de
premier contact et scripts d'appel

@ VOUS REPARTIREZ AVEC

Une meilleure maitrise des outils d'lA appliqués a la
prospection et une vision concréte de la maniére
dont ils peuvent s'intégrer a votre organisation

L'objectif : utiliser 'IA comme un véritable assistant
commercial pour gagner en efficacité sans perdre ce
qui fait votre différence.

Accélérer sa
visibilité
o000

Renforcer sa
crédibilité
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Construire des
bases solides

000

@ Personnaliser vos messages sans perdre votre
propre voix

@ Tester différentes approches

© Mettre en place des automatisations simples

® Identifier les automatisations qui peuvent

© réellement vous faire gagner du temps

® Produire des contenus capables d'attirer vos
prospects dans une logique inbound

L'lA ne prospecte pas a
votre place. Elle vous aide
a prospecter mieux, plus
vite et avec davantage de

meéthode
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